SWOT-analys 2=,

En SWOT-analys gérs for att definiera styrkor, svagheter,
mojligheter och externa hot. Analysen kan goéras for att planera
och utvardera bdde projekt och den egna verksamheten.

N&r ni gér analysen var konkretf — inte generell. Utga fran verkliga situationer.
Nedan foljer exempel pd frdgeformuleringar for varje del i SWOT-analysen.

Styrkor (interna) Svagheter (interna)
1. Finns det saker i vér verksamhet som gor oss sarskilt 1. Saknar vi kompetens som vdra konkurrenter har?
oo oo ?
vardetulla for kundernar 2. Frédgar véra kunder efter ndgot vi inte kan erbjuda?
: . : 5
2. Har vi specialkompetenser i verksamheten? 3. Vad stoppar oss att i s& fall ta den ordern?
. oo oo oo ?
3. Vad kan vi gora bdttre an konkurrenterna 4. Inom vilka omr&den ar vara konkurrenter béttre dn oss?

4. Har vi ndgra unika féordelar?

Mojligheter (externa) Hot (externa)

1. Ar vi kompetenta nog att géra ndgot véra konkurrenter 1. Férandras marknaden sé att var kompetens har
inte kan? foraldrats?

2. Finns det nya trender som vi ar redo att posi’rionero 0SS 2. Gor vara konkurrenter négof som Vi inte gor’P
inom?

. . ] 3. Ar vara tekniska system férdldrade?
3. Innebdr vdra styrkor mojligheter att géra ndgot mer?
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Ta stéd och inspireras av fragorna pa Sida 1, fyll sedan i falten.
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